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Las asociaciones de Salones analizan la mala situacion por la que atraviesan -seguridad,
crisis economica, presion fiscal, competencia- y elaboran una hoja de ruta para salir de ella

LOS SALONES TOCAN A REBATO

Los empresarios de Salones se reunieron en
un hotel madrileno en el eurso del II Encuentro
de Asociaciones de Salones para analizar en
profundidad los asuntos que mas les preocupan
y proponer soluciones, De este encuentro han
surgido una serie de propuestas conjuntas, una

especie de hoja de ruta para despejar algunas de
las grandes cuestiones que mas preocupan a los
Salones: delincuencia y atracos, erisis economica
y presion fiscal, medios de pago, declive de las
maquinas “A” y competencia con las maquinas
especificas, especialmente con Bingos y Casinos,

| Presidente de ANESAR,
Rafael Martinez, actod
de anfitrion v manifesté
que habia una necesidad
v una obligacién por parte de las aso-
ciaciones de atender las demandas
de los empresarios de Salones, en
momentos tan delicados para este
subsector v que por ello se habia to-
mado esta iniciativa, “con el objeti-
vo de analizar los problemas
que nos acucian desde una opti-
ca general ¥ como medio para

J0-AZAR

hacer llegar a las Administracio-
nes Publicas nuestras deman-
das bajo un prisma de unidad ¥
fortaleza de un Sector gque, cri-
sis economica al margen, viene
arrastrando muchos problemas
en términos de competencia y
rentabilidad”.

Seguridad
En este punto se explicaron las ac-
tuaciones llevadas por la Policia Na-
cional en el desarrollo de la denomi-

nada “Operacién Saldn” asi como de
las reuniones trimestrales que se
convocan para explicar el desarrollo
v avances de tal operative. Hubo un
agradecimiento general a la sensibi-
lidad mostrada por el Cuerpo Nacio-
nal de Policia, agradecimiento que
se hizo extensgivo en la persona del
funcionario policial Jesis Fuentes
Sastre. Asimismo, todas las asocia-
ciones quisieron manifestar pablica-
mente su felicitacion al Cuerpo Na-
cional de la Policia por la detencion
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del presunto asesino de un empresa-
rio de Salones perpetrado hace un
aiio en la madrilena localidad de
Parla. Precisamente, un empresario
tuvo que abandonar precipitada-
mente el almuerzo que se sirvio a
continuacién, ante el aviso de que se
habia perpetrado un atraco con ar-
ma de fuego en uno de sus estableci-
mientos. El Secretario General de
ANESAR, Juan Lacarra, también se
refirié a que el Bervicio de Control de
Juegos de Azar advertia de la insta-
lacidn en locales de diferentes comu-
nidades auténomas de terminales
que son capaces de, ademds de fun-
ciones como recarga de tarjetas tele-
fénicas, compra de entradas y otras
actividades, de sellar boletos de lote-
ria o quinielas, realizar apuestas,
ete, lo cual ¥ dado que resulta una
actividad ilegal resulta necesario po-
ner en conocimiento del Servicio de
Control de Juegos de Azar tan pron-
to sea detectada.

Medios de Pago
Se analizaron las actuaciones lleva-
das a cabo por la Comisién de Me-
dios de Pago formada por FACOMA-
RE y ANESAR con el objetivo de
reducir el efectivo en los Salones de
Juego permitiendo que, junto con los
sistemas de aceptacién de monedas
v billetes tradicionales, se instale un
dispositivo que permita jugar a las
méquinas por medio de una tarjeta

del propio local. De esta manera, ¥
localizando el efectivo en cajercs se-
guros se busca dotar de mayor segu-
ridad a los establecimientos. Ya se
ha definido un protecsclo comun, es-
tandar y abierto capaz de comunicar
la maquina de juego con un sistema
de pago remoto, al que se ha bautiza-
do con el nombre de SIPAR y se espe-
ra que en breves fechas se publiquen
las especificaciones téenicas de dicho
protocolo, Por otro lado, v continuan-
do con esta labor, una comision téc-
nica trabaja ahora en la especifi-
cacion v estudio de los protocolos
gue sean capaces de comunicar es-
te SIPAR con los sistemas de cuen-
tas que registraran y gestionaran
las cuentas asociadas a las tarjetas y
las méquinas-cajeros como elemen-
tos que permiten al jugador cargar ¥
liquidar las cuentas. Se espera que
durante el mes de enero del afio en-
trante se pongan en comun las con-
clusiones de esta comision técnica
para posteriormente presentar el
gistema de medios de pago en su
conjunto ¥ que pueda llegar a ser
una realidad en los galones de juego,
Ahaora bien, para que esto pueda lle-
gar a ser una realidad en todas las
Comunidades Auténomas resulta
necesario el ajuste oportunc a nivel
reglamentario, ya que actualmente
s6lo en cuatro lo permiten en sus Re-
glamentos ¥ cuatro mas lo tienen en
proceso de aprobacion. Por ezo desde

este foro se hizo un llamamiento a
estas comunidades para que con-
templen en sus reglamentos esta po-
sibilidad, pues resulta un asunto de
méximo interés para preservar la
seguridad en los salones de juego.
Por ello se establecid como necesidad
inaplazable hacer ver a las Adminis-
traciones la necesidad de este asun-
to asi como trabajar en la redaccion
de una formula reglamentaria que
permita la implementacién de los
medios de pago en todas ellas,

Las “A”, en declive
La presentacidn de la situacién por
la que atraviesa este sector no nece-
gitaba mayor explicaciin ya que el
descenso de este tipo de locales y del
parque de maquinas de tipo "A" es
tan vertiginoso en los dltimoes afos
que, crisis econémicas al margen, se
impone una serie de medidas urgen-
tes para frenar esta caida. En la reu-
nién se puso de manifiesto la evolu-
cidn que este sector ha tenido que
realizar al convertirse en centros de
ocio familiar en el que se recoge todo
tipo de oferta de juego recreativo pa-
ra el entretenimiento de las fami-
lias, donde junto con las tradiciona-
les mdquinas de video de tipo “A”
conviven méquinas infantiles, de-
portivas, boleras, ete. Sin embargo, y
segtin puso de manifiesto [sabel Fer-
néndez, presidenta de la Asociacion
de Empresarios de Boleras de Espa-
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Asimismo asistieron los representantes
en ANESAR de las Comunidades Autino-
mas de Galicia (Francisco Mediavilla de
EGASA), Cantabria (Ignacio Uriel, en re-
presentacidin de Carlos Ferndndez Ribera,
de SALONES AZAR SANTANDER),
Murcia (Manuel Olmos y J. Antonio Rode-
nas, de ORENES), Extremadura (Angel |
Luis Colomo, de COLOMO Y CIA), y Astu-
rias {Albertn Pérez de RECREATIVOS LA
VILLAJ.
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iia (AEBE), muchos de los conceptos
de este sector que manejamos hoy en
dia son exactamente los mismos que
hace treinta anos, lo cual no tiene
ningtin sentido si atendemos a la

evolucion neecesaria de este tipo de
sector que, hoy en dia, podemos de-
cir tiene vida propia v es practica-
mente independiente del resto de los
sectores del juego.

Crisis Econémica
sobre la base de la exposicién que el
secretario de ANESAR ofrecid en el
reciente congreso de Castilla y Ledn,
quedd patente que la actual erisis
econdmica no ha hecho sino agravar
mds la complicadisima situsacion que
venia arrastrando este subsector co-

mo consecuencia de la cada vez ma-
yor competencia que sufre con el jue-
go por Internet, los juegos pablicos y
semipiblicos, la oferta de juego en
moviles, television, ete, asi como la
cada vez mayor confluencia de inte-
reses entre los propios sectores del
Jjuego privado. Hubo unanimidad en
la valoracién de que la actual erisis
coyuntural no ha hecho sino agravar
la crisis estructural que viene su-
friendo el subsector de salones. De
esta manera, se presentaron datos
segun los cuales se confirmé un des-
censo que, dependiendo de Comuni-
dades Auténomas, arroja un descen-
so medio cifrado entre un 20% y un

25%, lo cual y teniendo en cuenta
que se mantiene la presion fiscal so-

bre este sector asi como todos los
gastos que son inherentes al ejerci-
cio de esta actividad, va estd tenien-
d{] unas consecuenc h'.'!"" muy graves
para este dmbito empresarial. Por
ello se hizo especial hincapié en la
urgente necesidad de trabajar en los
ajustes fiscales que puedan paliar
esta situacion asi como en el estudio
de las de medidas necesarins y opor-
tunas que permitan establecer los
meecanismos de planificacion de la
oferta global bajo el prisma de la
adecuacidn a la demanda.

Competencia

En la presentacién de este blogue y
previamente a la apertura del de-
bate entre los asistentes, se detallo
por Comunidades Autdnomas la
oferta comparada en estableci-
mientos de hosteleria, Salones de
Juego y Bingos. Asi, se vio en pri-
mer lugar que, excepto en dos
CCAA, las méquinas especiales pa-
ra Salones se pueden instalar tam-
bién en Bingos y Casinos. También
queds patente que la forma de re-
gular las llamadas médquinas “B3",
en cuanto a instalacidn, nimero y
premio de estas maquinas en ague-
llas Comunidades Auténomas que
lo permiten, va estdn produciendo
serios desajustes de competencia y
agravio comparativo entre los sec-
tores del juego privado. Ante este
panorama, el sentimiento general
de los presentes es que la diferen-
ciacion de oferta entre unos esta-
blecimientos y otros ha de ser nece-
sariamente corregida mediante
una planificacién ¥ una regulaeion
global, sensata y coherente, tenien-
do en cuenta cual es la actividad
principal de unos y otros estableci-
mientos.

Conclusiones
En este punto, y teniendo en cuenta
la importancia de los temas trata-
dos, se establecié una hoja de ruta
segiin la cual y por medio de la im-
plicacién y colaboracidn de todas las
asociaciones de Salones representa-
das, se estudien y analicen en pro-
fundidad todos los asuntos con el fin
de establecer las necesidades que
demanda con urgencia el colectivo
de empresarios de Salones, -





